
このようなお悩みはありませんか？

名刺情報の共有で営業活動の効率化を支援！

さまざまな端末からデータを取り込み、
AI技術などにより正確に名刺情報をデータ化

相手企業の最新情報を迅速に
入手・把握し、顧客に合う提案

をしたい。

イベント告知やメールマガジン、
キャンペーン情報など、送付リスト
作成の負担を軽減したい。

名刺情報は会社の資産として
一元管理し、効率的な
営業活動を推進したい。

課題1 課題2 課題3

正確な名刺情報を
組織全体で共有することで、
営業活動を効率化。

タグ機能を利用して
顧客情報を分類することで、メール
送付などの業務負担を軽減。

企業データベースなど
相手企業の最新情報を容易に
確認でき、顧客提案に活用可能。

解決1 解決2 解決3

営業名刺管理サービス

SKYPCE
顧客の名刺を担当者個人で管理すると、情報が属人化してしまいます。
スムーズな営業活動を促進するためには、名刺情報を組織全体で共有することが重要です。

SKYPCEは会社の資産である名刺情報を、正確なデータとして組織全体で共有可能。
営業活動の効率化を支援します。



※SKYPCEは、Ｓｋｙ株式会社の登録商標です。 ※本リーフレット中の会社名、商品名は各社の商標、または登録商標です。 ※本文中および図中では、TMマーク、®マークは表記
しておりません。 ※製品の仕様は、改良のため、予告なく変更する場合があります。 ※本製品を輸出される場合には、外国為替及び外国貿易法ならびに米国の輸出管理関連法
規などの規制をご確認のうえ、必要な手続きをお取りください。なお、ご不明な場合は、当社担当営業にお問い合わせください。 ※本リーフレット中の情報は、作成時点のものです。
※本リーフレットの一部は、生成AIにより生成されたコンテンツを使用しています。

本リーフレット掲載商品・サービスの詳細情報

https://www.hitachi-solutions.co.jp/skypce/

名刺管理 名刺取り込み

営業活動支援 セキュリティ

正確な名刺情報を組織全体で共有

顧客情報を分類し、業務効率化を促進

最新情報の確認で円滑なコミュニケーションを支援

特長

主な機能

名刺はスマートフォンなどで容易に取り込みが可能です。AI-OCR（光学的文字認識）
技術を用いて名刺の文字を取り込み、さらにSKY社のオペレーターが目視で確認。迅速
かつ正確に情報をデータ化し、組織全体での共有を実現します。

「提案中」「導入済み」「対象外」のような属性やステータスで顧客情報をタグ付けし、分
類。視覚的な状況把握をサポートします。また、特定のタグを付与した顧客へのメールの
一斉送信も可能でイベント告知やメールマガジン、キャンペーン情報などの配信の手間を
削減します。

東洋経済新報社や東京商工リサーチ、日本経済新聞社のデータベースと連携。顧客の
企業の事業構成や財務・業績、役員情報や関連ニュースなど、次回の商談に役立つ
情報を事前に確認可能です。最新の情報を企業ごとにまとめて閲覧できるため、顧客の
現状に合わせたタイムリーなアプローチを支援します。

・名刺検索・閲覧
・名刺情報編集

・名刺管理設定

・スキャナーや複合機による取り込み
・スマートフォンによる取り込み
・画像ファイルからの取り込み

・活動記録
・名刺を選んでメール配信
・一斉メール配信

・ダッシュボード
・ニュースメディア連携
・役員情報表示
・API連携

・企業データベース連携
など

・情報セキュリティ対策連携
（SKYSEA Client View）
・IPアドレスでの接続制限
・二要素認証
・OpenID Connect連携
・SAML連携

・ユーザーへのお知らせ通知
など

※オンプレミス版では一部の機能を利用できません。詳細は、お問い合わせください。

AI オペレーター

山田太郎 xxxxx@xxx.xx.jp

佐藤花子 xxxxx@xxx.xx.jp

鈴木良子 xxxxx@xxx.xx.jp

高橋一郎 xxxxx@xxx.xx.jp

田中次郎 xxxxx@xxx.xx.jp

伊藤三郎 xxxxx@xxx.xx.jp

※東洋経済新報社、東京商工リサーチのデータベースと連携する「企業データベース連携」機能は、Cloud Editionでご利用いただけます。
日本経済新聞社のデータベースと連携する「新聞人事異動情報」機能は、Cloud Editionのオプションにてご提供しています。
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